
Sie haben keinen geeigneten Nachfolger für Ihr Unternehmen, wollen aber Ihr 
Lebenswerk und damit verbundene Arbeitsplätze sichern? Sie wollen Ihre Firma in die 
Hände eines verantwortungsvollen Käufers legen, brauchen jedoch Unterstützung 
bei der Käufersuche? Sie wissen nicht, welchen Wert Ihr Unternehmen hat? Lassen 
Sie uns gemeinsam die Zukunft Ihres Unternehmens sichern. Unsere lokalen Experten 
von Grant Thornton Schweiz/Liechtenstein beraten Sie gerne und unterstützen Sie 
lösungsorientiert und auf Ihre Bedürfnisse abgestimmt. 

Nachfolgelösungen für KMUs 
und Familienunternehmen

Welche Vorteile bringt eine frühzeitige Nachfolgeplanung?
Die Auswahl einer passenden Nachfolgelösung für Ihr Unter­
nehmen ist von entscheidender Bedeutung. Ein Mangel 
an geeigneten Nachfolgern kann die Zukunft und den Erfolg 
Ihres Lebenswerkes beeinflussen sowie Sie und Ihre Mitar­
beitenden vor grosse Herausforderungen stellen. Dazu ge­
hört unter anderem eine unklare Unternehmensführung 
nach Ihrem Rückzug, Konflikte innerhalb der Familie oder 

der Eigentümergemeinschaft bezüglich der Nachfolge, 
Unklarheiten über einen fairen Verkaufspreis, Unsicherheit 
der Arbeitsplätze sowie rechtliche, steuerliche und finanzielle 
Unsicherheiten. Eine sorgfältige und frühzeitig geplante 
Nachfolgeplanung ist daher unerlässlich, um diese Heraus­
forderungen und Fragen gemeinsam, rechtzeitig und 
proaktiv anzugehen und einen reibungslosen Übergang 
zu gewährleisten. 



Formen der Nachfolge für Ihr Unternehmen 
Ihnen stehen zahlreiche Optionen offen, wie Ihr Unternehmen 
an einen Nachfolger übergeben werden kann. Gerne beraten 
wir Sie, welche Art der Nachfolgelösung für Sie und Ihre Firma 
am geeignetsten ist:
A. �Management Buy-out (MBO): Kauf des Unternehmens 

durch das bereits im Unternehmen tätige Management.
B. �Management Buy-in (MBI): Kauf des Unternehmens 

durch ein externes Management Team.
C. �Rechtsnachfolge: Ein oder mehrere Familiennachfolger 

übernehmen eine Mehrheits- oder Minderheitsbeteiligung 
an dem Unternehmen.

D. �Verkauf: Das Unternehmen wird an ein anderes Unter­
nehmen (in der Regel aus der gleichen Branche) oder einen 
Finanz-Investor verkauft. 

E. �Zusammenschluss: Das Unternehmen fusioniert mit einem 
anderen Unternehmen. In der Regel geschieht dies mit 
einem Konkurrenten aus der gleichen Branche.

F. �Börsengang (IPO): Das Unternehmen geht an die Börse 
und erhält Zugang zum Kapitalmarkt.

Wie kann Grant Thornton unterstützen?
Als Beratungsunternehmen haben wir langjährige Erfahrung 
in der erfolgreichen Abwicklung der Unternehmensnachfolge 
und bieten umfassende Unterstützung bei allen Aspekten 
der Nachfolgeplanung für Ihr Unternehmen sowie innerhalb 
eines möglichen Verkaufes Ihrer Firma. In einem ersten Schritt 
führen wir eine gründliche Analyse durch, um potenzielle 
Nachfolger/Käufer zu beurteilen, damit Ihre Firma in die besten 
Hände gerät und Ihr Lebenswerk sowie Ihre Mitarbeitenden 
eine stabile und prosperierende Zukunft vor sich haben. 

Weiter unterstützen wir Sie nicht nur bei der Identifizierung 
potenzieller Käufer, sondern begleiten Sie auch durch den 
gesamten Verkaufsprozess. Unsere Experten helfen Ihnen bei 
der Vorbereitung aller erforderlichen Unterlagen, der Durch­
führung von Verhandlungen mit potenziellen Käufern und der 
Erstellung eines auf Sie abgestimmten Kaufvertrags.

Unsere Experten helfen Ihnen auch dabei einen marktgerech­
ten Kaufpreis für Ihre Firma abzuschätzen. Dies schafft 
Transparenz bei möglichen Käufern, führt zu effizienteren 
Verhandlungen, kann Streitigkeiten innerhalb der Ver­
käuferschaft minimieren und führt für Sie und Ihre Erben und 
Geschäftspartner zu realistischen Kauferwartungen.

Zusätzlich unterstützen wir Sie bei den rechtlichen und steuer­
lichen Themen einer Unternehmensnachfolge. Wir berück­
sichtigen auch sorgfältig alle steuerlichen Implikationen,  
um sicherzustellen, dass Sie steuerlich optimal aufgestellt sind. 
Unsere Beratung hilft Ihnen schliesslich dabei, rechtliche 
Risiken zu minimieren und steuerliche Einsparungen zu maxi­
mieren, um einen erfolgreichen Nachfolgeprozess zu sichern.

Der optimale Zeitpunkt sich mit der Nachfolgeregelung aus­
einanderzusetzten ist jetzt. Wir stehen bereit, um Ihnen 
bei Ihren Nachfolgelösungen mit unserer Expertise zu helfen. 
Kontaktieren Sie uns gerne für ein unverbindliches Erst­
gespräch – sei es persönlich in unserem Büro in Zürich, 
bei Ihnen direkt vor Ort oder bequem via Telefon oder 
Videokonferenz. Wir freuen uns auf Ihre Kontaktaufnahme!

Wer ist Grant Thornton?
Grant Thornton ist eines der führenden internationalen 
Netzwerke von unabhängigen Wirtschaftsprüfungs-, Steuer­
beratungs- und Beratungsgesellschaften. Das Netzwerk 
von Grant Thornton umfasst derzeit mehr als 73’000 Mitar­
beitende in über 150 Ländern. 

Als inhabergeführtes Unternehmen steht Grant Thornton 
Schweiz/Liechtenstein für persönliche und langfristige 
Kundenbeziehungen. Durch unsere lokale Verwurzelung kann 
unser Team von kompetenten Fachspezialisten im Bereich 
der Nachfolgelösungen/Übernahmen/Transaktionen 
mit einem Fokus auf Schweizer und Liechtensteinische KMUs, 
Ihnen qualitativ hochwertige und massgeschneiderte 
Serviceleistungen anbieten.  Durch unser globales Netzwerk 
können wir eine Nachfolgelösung auch über Landes­
grenzen hinweg durchführen, um die beste Lösung für Sie 
und Ihre Firma zu finden.  
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